Phân tích cổ phiếu Công ty CP Cơ giới lắp máy và xây dựng

Giới thiệu chung.
- Tiền thân là Xí nghiệp thi công cơ giới thuộc tổng công ty XNK Xây dựng Việt Nam được thành lập năm 1997.
- Ngày 07/11/2002 chuyển thành công ty cổ phần.
- Ngày 11/12/2006, niêm yết trên Trung tâm GDCK HN với vốn điều lệ là 35 tỷ đồng.
- Vốn điều lệ hiện tại là 65 tỷ đồng.
- CĐ Nhà nước: Tổng công ty XNK và Xây dựng VN (51,4%), cổ đông nước ngoài chỉ chiếm 1,06% (Số liệu ngày 31/12/2007)
 
	Lĩnh vực kinh doanh chính:
- Xử lý nền đất yếu. 
- Xây dựng các công trình dân dụng, công nghiệp, giao thông , thủy lợi, thủy điện.
- Khai thác sản xuất và kinh doanh vật liệu xây dựng (đá). Kinh doanh bê tông thông thương phẩm.
- Xây dựng, kinh doanh phát triển nhà và hạ tầng khu đô thị.


  - Xuất nhập khẩu máy móc, thiết bị xây dựng, phương tiện vận tải.
 
Bảng KQKD và 1 số chỉ tiêu tài chính.
 
Kết quả kinh doanh
	Chỉ tiêu
	2006
	2007
	4 quý gần nhất
	6 tháng dầu năm 08
	Quý II/2008

	Doanh thu thuần
	485.217
	563.319
	649.480
	311.978
	159.146

	Giá vốn hàng bán
	442.925
	507.034
	582.965
	277.403
	140.695

	LNTT
	12.412
	24.751
	37.179
	20.105
	9.873

	LNST
	10.682
	19.075
	29.762
	17.290
	8.491


 
Chỉ tiêu tài chính
	CÁC CHỈ SỐ TÀI CHÍNH
	2006
	2007
	4 quý gần nhất
	6 tháng dầu năm 08

	Nợ/Tổng tài sản (%)
	92,89%
	86,35%
	87,70%
	87,70%

	Giá vốn hàng bán/Dthu (%)
	91,28%
	90,01%
	89,76%
	88,92%

	ROA (%)
	1,40%
	2,05%
	2,57%
	1,49%

	ROE (%)
	19,66%
	15,01%
	20,91%
	12,14%

	ROS (%)
	2,20%
	3,39%
	4,58%
	5,54%

	EPS (đồng)
	3.052
	2.935
	4.579
	2.660

	Giá trị sổ sách BV (đồng)
	15.525
	19.551
	21.902
	21.902


 
Phân tích tình hình sản xuất kinh doanh:
-    Doanh thu năm 2007 đạt 563 tỷ đồng tăng 10,45% so với kế hoạch, tăng 16% so với năm 2006. LNST năm 2007 đạt 19 tỷ đồng tăng 78,57% so với năm 2006 tăng 6% so với kế hoạch.
-    LNST quý 2/2008 đạt 8,4 tỷ đồng xấp xỉ bằng so với quý 1/2008, tăng 206% so với cùng kỳ năm ngoái. Lũy kế 6 tháng đầu năm đạt 17,2 tỷ đồng bằng 90% so với cả năm 2007 và tăng 160% so với cùng kỳ năm ngoái. EPS đạt 2.660 đồng. 
-    Trong năm 2007 lợi nhuận của công ty có xu hướng tăng về cuối năm (LNST 2 quý cuối năm bằng 65% cả năm 2007). Nếu tốc độ tăng trưởng như năm ngoái thì LNST năm 2008 vào khoảng 49,53 tỷ đồng tăng 86% so với Kế hoạch năm 2008 (30,9 tỷ đồng), EPS vào khoảng 7.620 đồng.
 
Phân tích tình hình tài chính: 
-    Hệ số khả năng thanh toán ngắn hạn lớn hơn 1 cho thấy khả năng thanh toán cũng khá tốt. Tuy nhiên khả năng thanh toán nhanh giảm, tính đến quý II/2008 chỉ đạt 0,23 cho thấy khả năng thanh toán nhanh của công ty là hơi kém.
-    Hệ số nợ trên tổng tài sản của công ty duy trì với tỷ lệ khá cao (87%), do phải đầu tư thiết bị máy móc chủ yếu bằng tiền vay ngân hàng, cho thấy công ty phụ thuộc nhiều vào các khoản nợ, tuy nhiên cũng thể hiện khả năng chiếm dụng vốn của công ty khá tốt.
-    Vòng quay hàng tồn kho tính đến quý II/2008 là 0,78 giảm so với năm 2007 (1,02) do hàng tồn kho tăng từ 495 tỷ lên 751 tỷ đồng cho thấy khả năng tiêu thụ của công ty là hơi kém.
 
 CHIẾN LƯỢC PHÁT TRIỂN 
Mục tiêu chính:
-    Đẩy mạnh sản xuất, tăng lợi nhuận. Phấn đấu thực hiện giá trị sản lượng và doanh thu năm sau cao hơn năm trước.
-    Tiếp tục phát huy vai trò lãnh đạo của Đảng trong việc thực hiện nhiệm vụ chính trị của doanh nghiệp, trong công tác  tưởng, công tác đoàn  thể và công tác tổ chức cán bộ.
-    Đoàn kết và nỗ lực phấn  đấu  để xứng đáng là đơn vị mạnh toàn diện của Tông rcông ty XNK và Xây dựng VN.
-    Kế hoạch năm 2008: Lợi nhuận trước thuế đạt 36 tỷ đồng, tỷ lệ chi trả cổ tức: 15%
 
Chiến lược phát triển trung và dài hạn:
-    Kiện toàn về tổ chức bộ máy.
-    Tiếp tục chuyển mạnh hướng phát triển sản xuất kinh doanh sang: đầu tư thực hiện các dự án xây dựng kinh doanh phát triển nhà và hạ tầng khu đô thị, kinh doanh khách sạn, dịch vụ vui chơi giải trí, thi công các gói thầu xây dựng công trình thủy điện, công trình ngầm...
-    Tích cực đóng góp vào xây dựng cơ sở kỹ thuật hạ tầng ở các tỉnh vùng Tây Bắc, Tây Nguyên, tạo điều kiện cho sự nghiệp phát triển kinh tế, văn hóa ở các vùng dân tộc ít người.
 
Dự án từ 2006 - 2008:
-    Dự án thủy điện Buôn Kuôp, Buôn Tua Srah, Dự án thủy lợi - thủy điện Cửa Đạt, Dự án mở  rộng đường Cao tốc Láng – Hòa Lạc, Dự án san lấp hạ tầng khu đô thị Nam Trung Yên,.... Đây là các dự án có giá trị lớn, thời gian thi công kéo dài; doanh thu dự kiến của các dự án này trong mỗi năm đạt trên 100 tỷ đồng.
  
Phân tích SWOT
 
Điểm mạnh:
-    Được sử dụng thương hiệu của Tổng công ty Vinaconex, là tổng công ty có uy tín trong lĩnh vực xây dựng.
-    Có thế mạnh về kinh doanh xây lắp, ngoài việc khẳng định vị thế là đơn vị thi công, VIMECO còn tham gia đóng góp cổ phần tại các đơn vị chuyên ngành thuỷ điện như Công ty CP đầu tư và phát triển điện Miền Bắc 2 (NEDDI 2), Công ty CP đầu tư và phát triển điện  Miền Bắc 3 (NEDDI 3), Công ty CP đầu tư và phát triển điện Bắc Miền Trung…
-    Hiện nay, 9 trạm trộn bê tông của Công ty đang hoạt động rất hiệu quả, cung cấp sản phẩm chất lượng cao, giá cả hợp lý cho các Dự án lớn cũng như khách hàng nhỏ lẻ khác tại địa bàn Hà Nội, Quảng Ninh, TP Hồ Chí Minh, Bình Dương…với uy tín, chất lượng được khách hàng tin cậy.
-    Đặc biệt trong những tháng đầu  năm 2007, sản phẩm của Dự án Khai thác  đá làm vật liệu xây dựng tại Mỏ đá Đồng Vỡ III, Hà Tây với quy mô 11,2 ha, công suất 300.000 m3/năm, thời gian khai thác 10 năm  (sau khi kết thúc thời hạn 10 năm Công ty sẽ tiếp tục xin phép gia hạn khai thác) dự kiến xuất xưởng với chất lượng đá cao đáp ứng cho công trình trọng điểm của Tổng Công ty VINACONEX là Dự án mở rộng và hoàn thiện đường Láng Hoà Lạc, Dự án Khu đô thị mới Bắc An Khánh, huyện Hoài Đức, tỉnh Hà Tây.
 
Điểm yếu:
-    Tỷ lệ nợ trên tổng tài sản của công ty khá lớn (gần 90%), do phải đầu tư một lượng lớn máy móc thiết bị để đáp ứng được nhiệm vụ thi công. 
-    Giá cả nguyên vật liệu đầu vào (xăng, dầu, thép, xi măng..) đều có biến động tăng là tăng chi phí sản xuất và giá thành sản phẩm, ảnh hưởng không nhỏ đến lợi nhuận của công ty.
-    Với đặc thù thi công cơ giới, việc trang bị máy móc thiết bị hiện đại có ảnh hưởng không nhỏ tới khả năng đáp ứng chất lượng và tiến độ thi công các công trình. Công ty đã tốn một khoản chi phí lớn cho việc đầu tư mua sắm một số lượng lớn các máy móc thiết bị.
 
Cơ hội:
-    Các dự án, công trình công ty thi công đều đạt yêu cầu về tiến độ và chất lượng. Vì vậy trong năm  2007 và đầu năm 2008 công ty đã ký được hợp đồng với giá trị lớn, trong đó có hợp đồng cung cấp vật liệu, thi công xây lắp, gia công cơ khí cho đối tác nước ngoài như: kengnan Enterprise, Daewoo Motor Sales Coporation, Vinci Sumitôm Mitsui Join Venture…
 
Thách thức:
-    Đặc thù của ngành xây dựng là cần nhiều vốn để đầu tư vào các dự án. Nguồn vốn này một phần lớn là nguồn đi vay từ các ngân hàng. Do vậy Lãi suất thị trường tăng sẽ làm tăng chi phí vay vốn của Công ty và công ty sẽ gặp khó khăn trong hoạt động sản xuất kinh doanh.
